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Zboże pod lupą. Jak technologia pomaga zwiększyć wartość plonu

· We współczesnym rolnictwie toczy się gra – gra o każdy procent, zwłaszcza ten, decydujący o jakości ziarna.
· Możliwość natychmiastowej analizy plonu w czasie rzeczywistym jest obecnie elementem budowania przewagi na rynku, a także zwiększania przychodów z zebranych zbóż. 
· Mobilne laboratorium HarvestLab™ od John Deere pozwala rolnikom nie tylko mierzyć jakość plonów, ale przede wszystkim na nich lepiej zarabiać.

Gospodarstwo Rolne PUW „Solidex” znajduje się we wsi Rosochata nieopodal Legnicy. Działa od 2002 roku, a więc było świadkiem wielu unowocześnień w mechanizacji rolnictwa. Od kilku lat flota gospodarstwa oparta jest o maszyny John Deere, naturalnym więc krokiem w dalszym rozwoju było wprowadzenie do zasobów rozwiązania HarvestLab™, czyli przenośnego mini-laboratorium.

– Głównym celem zakupu systemu HarvestLab™ była możliwość sprawnego podziału zebranego zboża zgodnie z zawartością białka, co pozwoliło nam osiągać lepsze ceny sprzedaży. Moje wrażenia po pierwszym sezonie są bardzo pozytywne. Wykorzystaliśmy go nie tylko do segregacji plonów, ale również do precyzyjnego określenia zapotrzebowania na nawóz na kolejny sezon i przygotowania map zmiennego nawożenia – mówi Sebastian Gnacikowski z Gospodarstwa Rolnego PUW „Solidex” Sp. z o.o.


Dziel i rządź 

HarvestLab™ korzysta z metody spektroskopii bliskiej podczerwieni i wykonuje ponad 4000 pomiarów na sekundę – tym samym tradycyjne, ręczne techniki pobierania próbek zostają zastąpione analizą przeprowadzaną w terenie w czasie rzeczywistym. Czujnik można zamontować na maszynie, jak i łatwo zdemontować, a później używać jako samodzielną jednostkę do analizy laboratoryjnej.

Jest ona w stanie zmierzyć takie parametry ziarna, jak: zawartość białka, skrobi, tłuszczu czy wilgotność. Zatem można stwierdzić, czy pszenica nadaje się na cele konsumpcyjne czy paszowe, by rozdzielać ją już podczas zbioru. Zdolność do precyzyjnego podziału ziarna na partie pozwala na negocjowanie znacznie lepszych warunków sprzedaży: zamiast oferować całą partię po uśrednionej cenie, rolnik może dostarczyć produkt idealnie dopasowany do wymagań odbiorcy, co bezpośrednio wpływa na jego cenę, a w związku z tym rentowność całej produkcji. 

HarvestLab™ wpływa także na płynność organizacji samego zbioru. Możliwość natychmiastowego przypisania partii ziarna do odpowiedniej kategorii jakościowej upraszcza transport i magazynowanie zanim zboże opuści pole. W praktyce oznacza to sprawniejsze zarządzanie całym łańcuchem od kombajnu do odbiorcy.


Dane nie „odpoczywają” po sezonie

Prawdziwa moc systemu HarvestLab™ ujawnia się jednak po zakończeniu żniw. Dane zebrane przez przenośne laboratorium nie trafiają do szuflady, lecz stają się fundamentem do planów na kolejny sezon. Wszystkie informacje bowiem są automatycznie przesyłane do bezpłatnej platformy John Deere Operations Center™.

Po zakończeniu sezonu analiza map składników pokarmowych dostarcza cennych informacji na temat skuteczności pobierania składników pokarmowych, na przykład
azotu, aby pomóc zaplanować nawożenie w następnym sezonie.

Dzięki danym z minionego sezonu rolnik może zobaczyć, gdzie jego pole ma jeszcze niewykorzystany potencjał i co można zrobić, by uprawy były bardziej efektywne. Na podstawie tych informacji wiosną wdraża nowe, przemyślane strategie. Ważne jest, że zmiany te są oparte na faktach, a nie na intuicji, i często nie wymagają dodatkowych kosztów, a jedynie mądrzejszego podejścia.

W „Solidex” przekonali się o tym w praktyce. – Teraz, zimą, opracowujemy mapy zmiennego nawożenia. Czujemy, że jesteśmy przygotowani z zaopatrzeniem w nawóz w 100%, a w bardzo dużym stopniu pomogły nam w tym narzędzia od John Deere.

System HarvestLab™ w połączeniu z John Deere Operations Center™ to doskonały przykład „ekosystemu”, w którym technologia pracuje dla rolnika przez cały rok. Obecnie staje się ona sposobem na bardziej dochodową sprzedaż i mądrzejsze planowanie kolejnych upraw na posiadanych gruntach.
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