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Zima to dla rolników najlepszy sezon… na edukację

· Zimą nie wszyscy rolnicy zwalniają tempo – wykorzystują ten czas na intensywny samorozwój.
· Dealerzy John Deere – Agro-Sieć Maszyny, Wanicki Agro i Agro-Efekt – proponują w tym roku zimowe cykle szkoleń, które przyciągają setki rolników.
· Na gospodarzy czeka cały wachlarz spotkań – od omówienia najnowszych rozwiązań w kombajnach przez szkolenia z efektywnego planowania nowego sezonu i z opcji dofinansowań po spotkania typowo integracyjne.  



– Jesteśmy w trakcie realizacji kolejnej edycji Agro Deere Night – cyklu wydarzeń poświęconych najnowszym rozwiązaniom w zakresie kombajnów serii T, S, X. W tym roku wydarzenia te mają szczególny wymiar – oprócz prezentacji kombajnów i technologii rolnictwa precyzyjnego, koncentrujemy się również na aktualnych możliwościach pozyskiwania dotacji oraz profesjonalnym wsparciu w procesie składania wniosków o dofinansowanie. Kilka spotkań mamy już za sobą i cieszymy się bardzo pozytywnym odbiorem ze strony uczestników. Łącznie zaplanowaliśmy 8 wydarzeń, a średnia frekwencja na każdym z nich wynosi około 100 osób! Są to zarówno obecni klienci, jak i rolnicy aktywnie zainteresowani inwestycjami w nowoczesne technologie. Wierzymy, że trwająca seria spotkań Agro Deere Night stanowi doskonałą okazję do pogłębiania współpracy oraz zwiększania świadomości w zakresie innowacyjnych rozwiązań dla gospodarstw rolnych – mówi Marta Ćwiklińska, kierownik marketingu w Agro-Sieć Maszyny

Sporo rolników zaczęło tegoroczny sezon na edukację już w listopadzie. 

– W listopadzie oraz grudniu firma Wanicki zorganizowała cykl szkoleń z aplikacji John Deere Operations Center oraz One Soil. Nasi specjaliści odwiedzili 6 oddziałów w różnych miejscach Polski, gdzie pokazano klientom korzyści płynące z używania technologii rolnictwa precyzyjnego. Spotkania miały charakter prezentacji połączonej z warsztatami, gdzie na prawdziwym przykładzie demonstrowaliśmy możliwości obu aplikacji, a następnie rozwiązywaliśmy zadania, których treść również odnosiła się do codziennej pracy na roli. Osoby biorące udział w szkoleniu miały okazję nauczyć się m.in. jak monitorować maszyny i ich parametry, analizować pola i dane pochodzące z pracy, a także jak tworzyć mapy zmiennego wysiewu oraz dawkowania. Spotkania zamykały sesje Q&A, podczas których rolnicy mogli zadawać pytania odnośnie do działania technologii. Czujemy, że dzięki takim szkoleniom realnie rośnie świadomość klientów, jak mogą w codziennej pracy wykorzystać cyfrowe technologie – mówi Aleksandra Bąk, Specjalista John Deere Operations Center w Wanicki Agro.

Dealerzy patrzą też na edukację branży bardzo szeroko i długodystansowo. Agro-Efekt przewidział spotkania w oddziale maszynowym w Sycowie specjalnie dla szkół.

– W listopadzie opowiadaliśmy uczniom o ścieżkach kariery w rolnictwie, prezentowaliśmy nowoczesne maszyny, przybliżaliśmy nowinki ze świata nowoczesnych technologii. W skrócie – staraliśmy się, żeby młodzi załapali rolniczego bakcyla – wspomina Ilona Walczak, Marketing Manager w Agro-Efekt.

Agro-Efekt w nowym roku nie zwalnia tempa, ale tym razem zwróci się do profesjonalistów.

– W styczniu organizujemy kompleksowe szkolenia dla zaproszonych klientów, łączące wiedzę produktową, nowości techniczne oraz doradztwo działu agro. Skupimy się na całościowym przygotowaniu gospodarstw do nadchodzącego sezonu, damy mnóstwo konkretnych, praktycznych wskazówek dotyczących optymalizacji pracy i doboru rozwiązań. W lutym z kolei poświęcimy więcej uwagi stricte rolnictwu precyzyjnemu oraz korzystaniu z systemów zarządzania danymi – wymienia Ilona Walczak, Marketing Manager w Agro Efekt.

Agro-Efekt stawia też na integrację, biznesowy networking i wymianę doświadczeń. Na początku grudnia zorganizował spotkanie świąteczne z klientami w Sycowie, a w lutym szykuje się na wielki Bal Karnawałowy.

– Współczesny rolnik, któremu zależy na efektywnym prowadzeniu swojego gospodarstwa, nie osiada na laurach. Świetnie widzimy to po naszych klientach. Wiedzą, że umiejętność mądrego gromadzenia danych, a później ich odpowiedniej interpretacji, jest dzisiaj kluczem do sukcesu. Rolnicy chętnie więc się szkolą i wykorzystują okres zimowy, z natury trochę spokojniejszy, żeby zainwestować w kompetencje jutra. Iskrą do zmian w gospodarstwie zawsze bowiem jest sam gospodarz – podsumowuje Patrycja Mikołajczak, Shows & Events Coordinator z John Deere.
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